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Marknadsaktiviteter

Erfarenheter som kan styrkas följer nedan, skriver i stödordsform, utvecklar i ord.

· Mässor, i olika städer där vi som företag arrangerade utställning samt seminarium, Ref. 3M, ATC

· Öppet hus hos oss, samt på avdelningar hos kunder. Ref Ericsson, Sigma, Electrolux.

· Seminariehållare, teori samt praktik. Som mest 160 personer i 1 timma om limningens fördelar. Ref IVf, FFV, Elmia.

· Ta kunder till kontoret, fabriken och till Lab. Tyskland, Paris med Lido som avslut.

· Kund med till Hockey, Fotbollslandskamp i Danmark, Electrolux, Ericsson.

· Picknick med kunder. Allgon, Wedholms

· Gjorde hemsidan, broschyrer, nyhetsbrev, uppdaterade kundregister i Lotus Notes(köptes in) Ref. 3M, ATC, BK Tåg. 

· Skrivit artiklar varje månad i fackpressen, ger en faktabaserad och trovärdig annonsering.

Hel och ½ sidor. ATC, 3M. Kan visa.

· Spridning via ”myndighetsspåret” samt ”indirekta säljare”

· Ringa direkt till ledare och boka möten för att berätta om Våra Produkter/Tjänster. Alla mina kundsituationer på alla företag, även nu senast med tjänsteförsäljning som konsult.

· Utbildat företag i kundsökning och relationsförsäljning.

· Anställt lokala säljare i Sverige för att öka marknads penetration.

· Ordnat seminarium för att sprida konceptet, med kända profiler som lockar.

Detta styrs ju alltid av vilken budget man har, eller att man kan motivera avkastning till företaget efter att man investerat i en aktivitet. Så man kör inte bara igång detta. 

Anders Jackeltoft.

