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Affärsmöjligheter

· Kommer att sprida ER Produkt/Tjänst aktivt genom mig och min personlighet, på fler sätt än att bara kontakta kunderna.  

· Jag är en 7-24 personlighet gällande affärsmöjligheter. Fångar saker jag hör på radio, ser på TV, eller kommer på vid idrott, fisket, svampplockningen. Ej stressad av det, antenn passivt på! Men kommer passningen så måste man ju ta den. Måste nämna att Psykologen sa att jag var som 2-3 spelare i Leksand som han testat. - Snabba i tanken. Har hittat lösningar som ej fanns (Ericsson). Kom på en lösning när jag lagt mig, upp igen och ringa Singapore för att sälja in idén och det blev affär 1 Milj på 6 månader. 

· Bollar med kunder inom deras områden, många gånger kan jag ge en kommentar som får dom att tänka till utifrån att man ”breddar tänket” VERKSAMHETSCOACH.

· Söka kunder är viktigt: Detta kan med min personlighet vara en vinnande punkt.
1. Analys av befintliga och MER FÖRSÄLJNING till befintliga? Relation finns redan.

2. Vilka produkter till vem och varför, vilka hittar vi där som inte köper. Jag lär mig med.

3. Vad mot vilka segment av de tjänster vi säljer. Vilka har vi inte och vet vi vilka?

4. Hur gör man på andra enheter hos ER. Kan vi kopiera.

5. Vilka förutsättningar har er region, ta del av SCB, Näringslivs info. Gör mål.

6. Koncerner som redan är kunder på annat kontor utnyttjar vi det, relationsförsäljning.

7. Skaffa sig faktabaserad förståelse om konkurrenter. 

8. Gör dom säkert redan men kan det göras med ny anfallsvinkel?

9. Vad har dom gjort som nu sitter som ett…spöke – det går inte det har vi provat. 

· Fördela insatsen mot potentialen, men glöm ej gungor och karuseller i detta tänket.

· Motiverar och kommer att sprudla om vi hittar nya vinklar för genomförande, men efter att vi satt upp vad, när, vem, på vilket sätt, delmål, slutmål och slutligen Jippi det gick. Mer efter att jag vet vad de gör idag samt hur de gör detta. 

· Kan alla delar i avtalsskrivning, offert, CRM, förhandling, offererat enligt LoU.   

· Hur följer man upp offerter, telefonkontakter. Vilken säljsocial kompetens finns. 

Anders Jackeltoft

